Verksamhetsoversikt

Europa

Omsattningen i Europa steg med 35 procent mel-
lan 2005 och 2006, ett tecken pa att Orc Softwares
l6sningar fick kad spridning pa Europamarknaden.

Orc Software samarbetar med de stérsta och mest avan-
cerade tradingfirmorna och bankerna i Europa. | framfor allt
Tyskland, Storbritannien, Italien och i de nordiska landerna for-
litar sig bolagets kunder pd att Orc ska erbjuda l6sningar som
ar pdlitliga, innovativa och understodda av forstklassig service.
Det underlattar driften av deras IT-verksamhet, samtidigt
som affars- och verksamhetsmal méts genom I6sningar som
uppfyller kraven pa skalbarhet s& att de enkelt kan anpassas
till kundernas véxande behov.

Forvarven och fusionerna inom den europeiska banksektorn
vantas fortsatta. Orc har en stark position bland de finansiella
institutionerna, vilket gor foretaget till den naturliga leveranto-
ren av I6sningar till nybildade och sammanslagna finansforetag
med utokade krav. De har mycket stora behov av optimerade
och automatiserade orderfloden, vilket bidrar till ett véxande
intresse for sa kallad orderrouting och FIX-uppkopplingar. Orc
Softwares robusta I6sning fér marknadskopplingar fortsatter
att vinna gehér inom finansbranschen.

2006 var ett ar fylit av forberedelser infor MiFID-direk-
tivet. Kunderna behdvde information och I6sningar for att
kunna uppfylla de nya foreskrifterna. MiFID framjar transpa-
rens och konkurrens, vilket leder till 6kade handelsvolymer i
samtliga tillgdngsslag och storre behov av sofistikerad routing
och orderhantering. Orc har den MiFID-I6sning som kréavs for
att finansiella institutioner ska kunna uppna avslut till basta
mojliga pris pa flera marknader. Bolaget réknar med bety-
dande forsaljning inom det har omradet under 2007 och Orc
kommer att vara val representerade pa MiFID-konferenser
och branschmaéssor dver hela Europa.

Egenhandeln skapar behov av marknadsaccess 6ver hela
Europa nér handlarna allt oftare vaxlar mellan marknader for
att utnyttja snabba férandringar av likviditet och volatilitet.
Orcs losningar for marknadsaccess har mycket gott rykte
nar det galler att erbjuda stabila och snabba uppkopplingar
kompletterat med teknisk support. Detta ger god grund for
saljarbetet under 2007.

"Orc Software &r en ledande leverantér av han-
delsteknologi till vara kunder runt om i varlden,
som till exempel Van der Moolen. Vi ar stolta
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dver att kunna leverera forbattringar till Van der
Moolen som starker deras verksamhet inom
egenhandel”

Anders Henriksson, President Benelux,
Central and Eastern Europe, Orc Software.

Behovet av automatiserad handel och intresset for market-
making pa Eurex okar kraftigt. Orc Softwares l6sning Liquida-
tor bedéms vara marknadsledande inom dessa omraden. Nya
lander som Spanien och Frankrike bidrar ocksa till tillvaxten.
Dessutom &r lander som Ungern, Polen, Slovenien och Tjeckien
i dag aktiva inom warranter och market-making. Orc ar med
sitt unika erbjudande vél representerat p& dessa marknader for
att méta kundernas behov under 2007.

Nordamerika

Omsattningen i Nordamerika steg med 189 procent
fran 2005 till 2006, ett bevis for att Orc Softwares
l6sningar har fatt ett starkt fotfaste pa marknaden

i regionen.

Nordamerika &r varldens stérsta marknad for tekniska l6sningar
for finansiella tjdnster. Har finns en stor potential for Orc och
bolaget fortsatter att 6ka takten och bredda sin verksamhet
pa& denna marknad. 2006 var ett viktigt ar for Orc i Nordame-
rika och innefattade flera viktiga affarer och lyckade installa-
tioner hos de stérsta investmentbankerna och hedgefonderna.
Dessa framgangar har bidragit till att ytterligare starka Orcs
fortroendekapital pa den nordamerikanska marknaden.

Den nordamerikanska marknaden har under 2006 och
vidare in i 2007 genomgatt snabbare férandringar an nagon-
sin tidigare. Handeln 6ver flera borser vaxer snabbt. Det nya
regelverket Reg NMS (Regulation National Market System)
staller okade krav pa samtliga aktorer genom att tvinga fram
avslut till basta mojliga pris och éppna dérren for mer konkur-
rens mellan bérserna, vilket i sin tur leder till ytterligare frag-
mentering av likviditet. Bérserna diversifierar sig genom att
erbjuda handel i fler tillgdngsslag. Exempelvis har International
Securities Exchange breddat sig till aktier medan New York
Stock Exchange lagt till rantebarande papper i sitt erbjudande.
Den fysiska golvhandeln férsvinner allt eftersom de elektro-
niska handelsplatserna tar éver, bland annat i Kanada déar ECN
Pure Trading startar under 2007.

For att kunna dra nytta av olika handelsmojligheter finns
ett starkt fokus pa att bygga snabbare system med minimala



fordrojningar. Under 2007 kommer de etablerade borserna
att fa 6kad konkurrens fran sdval andra borser som likviditets-
kallor utanfor bérssystemen. Interna matchningar av order-
floden kommer att fortsatta véxa i betydelse. Den storsta
utmaningen som hela marknaden stér infor &r den expo-
nentiella tillvaxten av marknadsdata, vilket hanger samman
med att decimalsystemet inforts vid handel av vérdepapper
samt att ett storre antal kontraktstyper handlas. Mot denna
bakgrund rader stor efterfragan p& Orc Softwares I6sningar
vilka medger uppkoppling till flera marknader, avslut till basta
mojliga pris, hdga prestanda samt handel med stora volymer.

Orc forstarkte sin satsning pa Nordamerika under 2006
genom en ny malinriktad strategi for bolagets forséljning och
marknadsforing. Under 2007 innebér strategin att bolagets
l6sningar ska positioneras for tillgdngsklasser dar bolaget ar
bevisat skickligt och har viktiga kunder. Produktutveckling
och ledningsresurser koncentreras nu till dessa kundsegment.
En starkt bidragande orsak till framgéngen i Nordamerika ar
bolagets fokuserade utvecklingsarbete. Ett exempel ar US
Options Montage vilket ger anvandaren realtidskurser for alla
optionsmarknader samlat pa en skarm.

Forsaliningen av CameronFIX utvecklades mycket val i
Nordamerika under 2006. Marknaden har hog kdnnedom om
produkten och dess rykte &r gott. Under 2007 forvéntas en
betydande tillvéxt for CameronFIX, bade som en fristaende 16s-
ning och som en integrerad FIX-gateway pa Orc-plattformen.

Satsningarna i Nordamerika under 2006 omfattade ocksa
forsalining och kundansvar. Nya chefer tillsattes under det
fjarde kvartalet. Personalstyrkan inom teknisk service och
support utokades under aret, som en foljd av fortsatt tillvaxt.
Bolaget ar dvertygat om att de dkade resurserna for forsalj-
ning, kundansvar och marknadsfoéring kommer att ge resultat
under 2007 och framat.

Asien & Australien

Omsattningen i Asien-regionen, vilken omfattar Syd-
ostasien, Japan och Australien, 6kade med 80 procent
fran 2005 till 2006, vilket aterspeglar en stark utveck-
ling av Orc Softwares narvaro pa marknaden i regionen.

En av de tydligaste marknadstrenderna som Orc Software
drar nytta av i regionen ar den stora efterfragan pa samtidig
tillgang till flera marknader fran en enda skarm. Orcs férmaga
att leverera detta har givit flera nya kunder under 2006 i
bland annat Hongkong, Singapore, Korea, Taiwan, Malaysia,

Japan, Nya Zeeland och Hawaii. Dessa nya kunder vill framst
ha tillgdng till marknaderna i Japan och Singapore. Intékterna
fran befintliga kunder har ocksa 6kat genom att antalet mark-
nadskopplingar och kunder véxer.

Ny uppkoppling till den koreanska aktiemarknaden i slutet
av 2006 éppnade dorren for den forsta Orc-kopplingen i
Sydkorea och fler véntas under 2007.

Under 2006 har antalet noterade warranter liksom deras
handelsvolym o¢kat markant, nya majligheter som kunderna
nu efterfragar. Orc slot avtal med flera nya viktiga kunder i
Asien om leverans av bolagets I6sning inom market-making
for warranter. Den nya koreanska marknaden for warranter
erbjuder majligheter som bolaget kommer att fortsatta ex-
ploatera under 2007. De forsta warranterna noterades i slutet
av 2005 och under 2006 har denna marknad vuxit och blivit
den nést storsta aktierelaterade warrantmarknaden i Asien
efter Hongkong.

I Orcs marknadsforing i regionen kommer bolagets styrka
inom market-making for derivatprodukter och inom mark-
nadskopplingar att fortsatt lyftas fram. Ett bevis for Orcs
styrkeposition &r tillvaxten pa den taiwanesiska marknaden,
dar tillaggsforsélining &r en bekraftelse pa bolagets marknads-
ledande stallning.

"Orc ExNet ger Barclays Capital en viktig konkur-
rensfordel genom att bidra till att utdka distribu-
tionen av vara globala elektroniska accessproduk-
ter. Samtidigt far vara kunder storre tillganglighet
och flexibilitet via Orc Softwares handelssystem
och natverk”

Angus Yang, Head of Equity Prime Services
Asia Pacific, Barclays Capital.

De viktigaste aktorerna i finansbranschen betraktar Cameron-
FIX som den ledande uppkopplingslésningen och den véaxande
efterfrdgan pa FIX bidrar till fortsatt forséljining av bade frista-
ende och integrerade Orc-lésningar.

Den tekniska supporten utmarker Orc pa marknaden.
| Asien erbjuder Orc sina kunder en konkurrensférdel genom
att de kan ta del av bolagets djupa erfarenhet av de stora
marknaderna i regionen.
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